
Guide de la Location avec Option 

d’Achat (LOA) 

 

Introduction 

La LOA (Location avec Option d’Achat) est le financement préféré des Français ! 

Elle représente près de 80% des financements de voitures neuves en France aujourd’hui. 

Particuliers et professionnels choisissent ce type de leasing pour financer leur véhicule, qu’il 

soit neuf ou d’occasion ou leur utilitaire. Ce financement est en effet disponible pour les 

véhicules d’occasion (leasing d’occasion) depuis plus de 10 ans. 

Pourquoi le leasing (LOA, LLD) a-t-il plus la cote que le crédit ? 

D’un côté, ce financement en location est poussé par les constructeurs qui veulent 

augmenter leurs ventes avec des loyers mensuels très attractifs. Et de l’autre côté, il y a des 

automobilistes qui veulent renouveler leurs voitures avec un budget mensuel maîtrisé. 

Le crédit est de moins en moins utilisé pour les véhicules neufs ou les véhicules d’occasion 

car il a des inconvénients : des remboursements mensuels plus élevés, une revente à 

gérer... 

Qu’est-ce que la LOA ? 

La Location avec Option d’Achat, aussi appelée leasing, est un financement qui permet la 

mise à disposition d’un véhicule en contrepartie de loyers. Elle offre la possibilité de devenir 

propriétaire ou non du véhicule en fin de contrat. Pour en devenir propriétaire, il faut 

s’acquitter de l’option d’achat, dont le montant est défini lors de la signature du contrat. Dans 

le cas contraire, la voiture est restituée au bailleur. S’il le souhaite, le locataire peut alors 

partir sur une nouvelle location avec la voiture de la marque et le modèle de son choix. 

Quels sont les avantages de la LOA ? 

Vous vous demandez quels sont les avantages de la LOA ? Longtemps destinée aux 

professionnels, la location avec option d’achat est aujourd’hui ouverte aux particuliers qui 

veulent maîtriser leur budget auto. En effet, en LOA, on ne paye que l’usage du véhicule (et 

non la propriété). 

● Visibilité budgétaire : La location avec option d’achat vous permet d’avoir plus de 

visibilité sur votre budget auto, les loyers sont fixes, l’apport est facultatif (sous 

réserve d’accord du bailleur). 

● Renouvellement facilité : La LOA est particulièrement adaptée aux automobilistes 

qui aiment renouveler leur véhicule fréquemment. Elle permet aussi de monter en 



gamme avec des modèles de véhicule haut de gamme accessibles à des loyers plus 

attractifs que les mensualités d’un crédit. 

● Budget fixe : Votre loyer mensuel est fixe, tout comme votre budget auto avec les 

formules optionnelles Entretien et Extension de garantie. 

● Pas de gestion de revente : Avec la LOA, vous ne gérez pas la revente du véhicule. 

Vous évitez ainsi de payer des annonces, de multiples essais de votre voiture et les 

éventuels litiges après la vente. 

● Tranquillité d'esprit : Avec la location avec option d’achat, vous roulez l’esprit 

tranquille : tout est prévu pour vous simplifier la vie d’automobiliste. 

 

La LOA : comment ça marche ? 

Les 4 étapes clés 

1. Le choix de la voiture : Vous choisissez votre voiture, ou votre utilitaire si vous êtes 

un professionnel, neuve ou d’occasion. Sachez que pour la location d’un véhicule 

d’occasion, il doit être soumis à la TVA (pas d’achat à un particulier par exemple). 

2. Le financement en Location avec Option d'Achat : Vous déterminez la durée de 

votre contrat (généralement de 2 à 5 ans), puis le kilométrage annuel maximum 

souhaité. Si vous le voulez, vous pouvez mettre de l’apport afin de diminuer les 

loyers et la durée de votre location. C’est facultatif. Il est alors possible de calculer 

vos loyers. Le montant des loyers vous convient ? Vous pouvez donc signer le 

contrat de location en incluant les options comme l’entretien et l’extension de 

garantie. 

3. L'usage de la voiture : Ça y est ? Le dossier de LOA est validé ? Félicitations ! 

Vous pouvez rouler dans votre véhicule en veillant à bien effectuer l’entretien selon 

les recommandations du constructeur. Vous devez également assurer la voiture tous 

risques afin d’être bien protégé en cas de vol ou accident. 

4. La restitution : À la fin de la location, vous pouvez restituer la voiture. Cette 

restitution couvre la valeur de rachat. Votre contrat se termine. Elle doit être rendue 

dans un bon état acceptable (état dit standard) prenant en compte son âge et le 

kilométrage prévu. Si vous décidez de garder la voiture, vous levez l’option d’achat 

c’est-à-dire que vous payez le montant de la valeur de rachat défini à la signature du 

contrat. Vous devenez propriétaire d’une voiture que vous connaissez bien. 

Questions fréquentes sur le fonctionnement 

● Suis-je propriétaire de la voiture en LOA ? 

C’est le bailleur (le préteur, le loueur) qui est le propriétaire du véhicule. Son nom est 

inscrit sur la carte grise à la rubrique propriétaire. Tout comme le vôtre à la rubrique 

locataire. Pour en devenir propriétaire en fin de contrat de location, il faut lever la 

valeur de rachat stipulée dans votre contrat (on dit aussi "payer la valeur de rachat"). 

Sachez qu’il est également possible de devenir propriétaire du véhicule durant le 

contrat, mais cette possibilité est peu utilisée. 



● Est-ce que je peux faire une LOA ? 

La LOA s’adresse à tous : les particuliers, les professionnels. Elle permet l’accès à 

l’automobile aux jeunes conducteurs comme aux expérimentés. Attention, la LOA 

n’est généralement pas adaptée aux très grands rouleurs (plus de 35 000 km/an). 

● Pourquoi racheter le véhicule en fin de contrat ? 

La réponse est Oui. Vous achetez un véhicule que vous connaissez, que vous avez 

entretenu… C’est rassurant. Financièrement, si l’option d’achat est basse (inférieure 

à la cote Argus), vous faites une bonne affaire. 

● Pourquoi restituer le véhicule en fin de leasing ? 

C’est ce que fait la très grande majorité des locataires. Car en souscrivant un 

nouveau contrat, vous allez rouler dans une voiture dernière génération tout en 

maîtrisant votre budget. 

Coût et Véhicule 

Quelle voiture pour la LOA ? 

Essence, hybride, diesel, citadine, berline ou encore break. Vous pouvez financer tous types 

de motorisations et tous styles de véhicules en LOA. Si vous êtes un professionnel, il est 

possible de financer en LOA votre utilitaire. Pour les voitures électriques, attention à ce que 

la batterie soit intégrée au contrat. 

Quelle est la meilleure marque pour une LOA ? 

Peugeot, Renault, Citroën, Ford, Toyota, Opel, Volkswagen ou encore Mercedes, Audi, 

BMW... La location avec option d’achat est idéale pour acquérir votre nouvelle voiture neuve 

ou d’occasion quelle que soit sa marque. 

Combien coûte une LOA ? 

Vous demandez si une LOA est chère ? La Location avec Option d’Achat vous permet de 

financer l’usage de votre véhicule et non sa propriété. La valeur de rachat est déduite du 

montant à financer, ce qui vous permet d’avoir des loyers inférieurs à des mensualités de 

crédit. Il n’y a pas de taux d’intérêt visible comme dans un crédit classique, il faut comparer 

le coût total. 

Comment est calculée l'option d'achat ? 

L’option d’achat est la valeur en fin de contrat de la voiture (valeur résiduelle). Elle prend en 

compte la marque, le modèle, l'âge en fin de contrat et le kilométrage. Elle est fixée dès le 

départ et ne change pas. L'option d'achat n'est pas incluse dans les loyers mensuels, ce qui 

les rend plus faibles. 

 

 



La Restitution en LOA : Ce qu'il faut savoir 

La restitution consiste en un contrôle visuel et mécanique de la voiture chez un 

concessionnaire, réalisé par un expert. Il vérifie que le véhicule est en état standard (selon 

l'âge et le kilométrage). 

Qu'est-ce que les frais de remise en état ? 

Il se peut que des frais soient appliqués si l'état du véhicule laisse à désirer (vitre cassée, 

rayure profonde, panne mécanique non réparée). 

Conseil : Entretenez régulièrement la voiture et faites les petites réparations avant de la 

rendre pour éviter ces frais. 

 

Pièges et Inconvénients 

Quels sont les inconvénients de la LOA ? 

● Dépôt de garantie : Certains établissements demandent une caution (environ 15% 

du prix), restituée en fin de contrat si le véhicule est en bon état. 

● Frais d'entretien : Ils sont à votre charge (vidanges, pneus, plaquettes), sauf si vous 

souscrivez à une option "Entretien". 

● Pneus : Le changement des pneus est souvent exclu des forfaits d’entretien. 

● Frais de remise en état : Facturés si le véhicule est abîmé lors de la restitution. 

Et la LOA pour les pros ? 

Pour les professionnels, la LOA (ou crédit-bail) ne figure pas au bilan (hors bilan), ne 

demande pas d'avance de TVA, et les loyers sont passés en charges, ce qui allège la 

fiscalité. 

 

L'Apport en LOA 

L'apport est-il obligatoire ? 

Non, l'apport en Location avec Option d’Achat est parfois facultatif. Il n'est pas obligatoire 

mais il est apprécié des bailleurs car il prouve la capacité financière. Il est généralement 

plafonné à 25% du prix du véhicule. 

Faut-il mettre de l'apport ? 

Tout dépend de votre situation. Mettre un apport permet de réduire vos loyers mensuels. 

Attention : En leasing, l'apport est "perdu" (consommé par le loyer), contrairement à un 



dépôt de garantie qui est rendu. Si vous ne comptez pas racheter le véhicule, il est souvent 

conseillé de limiter l'apport. 

Différence entre Apport et Dépôt de garantie 

● Apport (Premier loyer majoré) : Somme versée qui diminue les loyers suivants. 

Elle n'est pas récupérable. 

● Dépôt de garantie : Somme conservée par le prêteur et rendue à la fin si le véhicule 

est intact. 

 

Comparatifs : LOA, LLD, Crédit 

LOA et Leasing / LOA et LLD 

● Leasing : C'est le terme générique anglais pour "Location". La LOA est une forme de 

leasing. 

● Différence LOA vs LLD (Location Longue Durée) : La LOA comporte une option 

d'achat qui permet de devenir propriétaire à la fin. La LLD est une location pure sans 

option d'achat contractuelle définie à l'avance pour le locataire. 

LOA ou Crédit : Que choisir ? 

Le crédit est idéal pour ceux qui veulent garder leur voiture longtemps ou rouler 

énormément. 

La LOA est idéale pour ceux qui veulent changer souvent, maîtriser leur budget et rouler 

dans des véhicules récents. 

Tableau comparatif : Avantages et Inconvénients 

Critère LOA CRÉDIT 

Libre kilométrage Non Oui 

Libre durée de détention Non Oui 

Maîtrise de la décote de la voiture Oui Non 

Maîtrise des frais d’entretien Oui Non 

Formules entretien ou extension de garantie 
associées 

Oui Oui 

Gestion de la revente 
Non 
(Avantage) 

Oui 
(Inconvénient) 

Renouvellement facile avec montée en gamme Oui Non 



Budget maîtrisé / Possibilité de racheter le 
véhicule 

Oui Non 

 

Services et Assurances 

Faut-il choisir l'extension de garantie ? 

Une panne peut coûter cher. Il est fortement recommandé de choisir une extension de 

garantie qui prend en charge les pannes mécaniques, électriques et électroniques. 

LOA et Entretien 

En LOA, l'entretien est à la charge du locataire. Il est possible de souscrire une option 

"Entretien" mensualisée pour lisser le budget et éviter les grosses dépenses lors des 

révisions. 

Quelle assurance pour ma LOA ? 

Nous vous conseillons d’assurer votre voiture en formule tous risques. En cas de vol ou de 

sinistre total, l'assurance doit couvrir la valeur financière réclamée par le bailleur. 

 

Conclusion 

Pour ou contre la LOA ? 

Tout dépend de votre situation. La LOA offre souplesse, budget maîtrisé et véhicules 

récents. 

Vous êtes prêt pour la Location avec Option d'Achat ? Faites-vous plaisir sur 

Vivacar.fr ! 

 

Mentions Légales 

Un crédit vous engage et doit être remboursé. Vérifiez vos capacités de remboursement 

avant de vous engager. 

Éditeur : Vivacar.fr / CGL, Compagnie Générale de Location d'Equipements - SA au capital 

de 58 606 156 euros - 69 avenue de Flandre 59700 Marcq-en-Barœul - SIREN 303 236 186 

RCS Lille Métropole. Ce guide vous est remis à titre informatif. 

 


